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　経営研究会全国大会（経営戦略セミナー）は、全経営研究会

の会員企業が年一度、一堂に会する大型イベントとなります。

3日間の会期中に延べ5,781名（2018年実績）の経営者が参

加される、当社グループが最も注力しているセミナーです。

　「より良い未来に向けた経営戦略」「経営トップとしての経営

観の醸成」「師と友づくり」の場として、企業経営の将来のあ

り方を伝える場としています。当社コンサルタントのみならず、

時代に即した外部の経営者や業種・業界に精通する講師によ

る講演を実施しています。また、本イベントでは講座形式の講

演にとどまらず、当社グループのCSR活動のひとつである、「グ

レートカンパニーアワード」の開催や、地域の優良企業と取引

をしているパートナー企業と参加者とのマッチングの場とする

「ビジネスパートナーフェア」も同時に開催しています。全国の

中小企業経営者に有効にご活用していただくイベントとして今

後もさらなる発展を遂げていきます。
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■ 開催セミナー一例

経営研究会
全国大会の様子

経営セミナー
事例を知り、次の一手を見つける経営セミナー

　船井総合研究所では、経営者及びマネジメント層

を中心に、時流に適した旬のビジネス情報を発信す

るセミナーを数多く実施しております。各業種やテー

マを専門とするコンサルタントが、具体的な経営ノ

ウハウについて最新の事例を交えながら、セミナー

タイトルに即した情報をお伝えすることが特長です。

年間736件（2018年実績）のセミナーを開催し、

新規顧客との接点を数多く設けることで、より幅広

い顧客層の獲得を目指しています。
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1．専門家による具体的事例が豊富
各分野の専門家が具体的な事例や手法を最新事例を交えながら、セミナータイトルに
即した情報をお伝えするのが当社セミナーの特徴です。何十社ものクライアントを
持ち、常に新しい情報を仕入れている経営コンサルタントだからこそ話せる知見や
ノウハウが豊富です。中には業界内で高い評価をいただいている恒例のセミナーも
ございます。

2．参加者の役職は経営者、経営幹部が中心
経営に関する決定権や、業績に関する責任を持っていらっしゃる方が中心です。主要対
象者はセミナーごとの情報をご覧いただくか、各セミナー事務局までお問い合わせく
ださい。

3．セミナー講師派遣も可能
企業、団体、官公庁・地方自治体、商工会議所様等から、たくさんのお引き合いをいただ
いております。ご要望は経営相談窓口にてお受けします。

0120-958-270（平日/9：45～17：30、年末年始は除く）経営相談窓口

経営セミナーの特徴


