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営業DXコンサルティング
　当社は、中堅IT業・SIer様の受注数を向上させるために、
マーケティング及びインサイドセールスの活動について
DX化を支援します。
　具体的には、成果の出るWebセミナーやリモート取材の
仕組みの提供や、MA（マーケティングオートメーション）
も含めたリード獲得が拡大するインサイドセールスの手法
について、支援します。

管理DXコンサルティング
　当社は、中小・中堅製造業のお客様のバックオフィス業務
DX化に向けて、DX化の計画策定、クラウドシステムの導入・
活用、経営分析（BI）の仕組みの活用まで支援します。
　また、管理DX化により生産性向上及び業務時間の短縮
による利益創出など経営者様のご要望にもしっかりお応え
していきます。

IT活用で業績向上を
考え続けるパートナー
営業及びバックオフィスのDX化を実現し、
お客様の業績向上に貢献します

● 管理DXフレームワーク
● 営業DXフレームワーク

その他事業  ＿ITコンサルティング事業

株式会社船井総研ITソリューションズ

■ 製造業向け管理DXコンサルティング
■ システム会社向け営業DXコンサルティング
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　経済産業省のレポートで指摘された通り、既存システムの
老朽化による「2025年の崖」が喫緊の課題となっております。
当社は、中小・中堅製造業のお客様に管理DXを提供・活用
いただく事でこれを乗り切れるよう取り組んでまいります。

　また、この「2025年の崖」を社会全体で乗り切るには、
多くのIT業・SIerの力が必要であり、それに向けて当社では
営業DXを通じてIT業・SIerの業績向上の支援に取り組んで
まいります。

今 後 の取り組 み


